
 
 
 
 

 

Hepiyi Sigorta, Acenteleriyle Bursa’da Buluştu 

Hepiyi Sigorta, şirketin mevcut konumunu ve gelecek stratejilerini paylaşmak 
amacıyla “Hepiyi Buluşmalar” adını verdiği yeni toplantı serisinin ilkini 17 
Haziran’da Bursa Sheraton Otel’de gerçekleştirdi. Bölgedeki acentelerin yoğun 
katılım gösterdiği organizasyonda; Hepiyi Sigorta Genel Müdürü Şenol Ortaç, 
genel müdür yardımcıları ve üst yönetimden pek çok isim yer aldı. Bursa, 
Balıkesir, Çanakkale, Yalova, Bilecik ve Kütahya illerinden gelen acentelerle 
gerçekleşen buluşmada karşılıklı görüş alışverişinde bulunuldu.  

3 Yılda Türkiye’nin En Yaygın Sigorta Şirketi 

Toplantı Genel Müdür Şenol Ortaç’ın sunumuyla başladı. Ortaç, sunumunda  
Hepiyi Sigorta’nın dikkat çekici yükselişini gözler önüne serdi. Henüz üç 
yaşındaki şirket, bugün itibarıyla 8.500’ün üzerinde acentesiyle Türkiye’nin en 
yaygın acente ağına sahip sigorta şirketi konumuna ulaştı. 2024’ü 17,3 milyar 
TL ciro ve 1,8 milyar TL kârla kapatan şirket, 2025’in ilk çeyreğinde de hem 
özsermayede %200’lük büyüme hem de %2,6  verimlilik oranıyla sektörün en 
dikkat çeken oyuncularından biri hâline geldi. Ortaç, konuşmasında sadece 
mevcut başarılarla yetinmediklerini, önümüzdeki dönemde sektörün en hızlı 
hasar ödeyen sigorta şirketi olmayı hedeflediklerini vurguladı. Bu kapsamda, 
çok yakında haftanın 7 günü hasar ödeyeceklerini de belirtti. 

Portföy Mülkiyeti Hakkını Tanıyan İlk Sigorta Şirketiyiz 

Sunumun en güçlü mesajlarından biri, Şenol Ortaç’ın ilk günden beri acente 
manifestosunun arkasında olduklarına değindiği bölüm oldu.   

Ortaç, bu duruşu şu sözlerle ifade etti: 

“Portföy mülkiyeti hakkını tanıyan ilk sigorta şirketiyiz ve acentelerimize ömür 
boyu çalışma garantisi veriyoruz. Acentenin Hepiyi Sigorta’dan sattığı her 
poliçenin yenilemesi, hepiyi.com.tr üzerinden yapılsa dahi 5 yıl boyunca 



 
 
 
 

 

komisyon gelirini acenteye ödüyoruz. 
Acentelerimize üretim baskısı uygulamıyor, şeffaf ve adil bir gelir modeli 
sunuyoruz. Bu yaklaşımımızla sektörde yeni bir dönem başlattık. Bizimle 
çalışmak isteyen her acenteye kapımız açık; büyük acente, küçük acente 
ayrımı yapmıyoruz. Tüm satış kanallarında fiyat, komisyon vb. eşit koşullar 
sunuyoruz. Dijitalde de satış yapıyoruz ancak dijitalde de acentelerde aynı 
fiyat uygulanıyor. Acentenin 1 poliçe satmasıyla 1000 poliçe satması arasında 
hiçbir fark yok; her acente aynı komisyonu alıyor. Hepiyi Sigorta’da büyük 
acente, küçük acente farkı yok.”  

Verilerle Güçlenen Vizyon 

Etkinlikte, Hepiyi Sigorta’nın finansal performansı ve sektördeki konumu da 
çarpıcı detaylarla paylaşıldı. TSB 2025 ilk çeyrek verilerine göre şirket: 

• Kârlılıkta ilk 10 sigorta şirketi arasında yer aldı, 

• Yönetilen varlıklarda sektörün en hızlı büyüyen şirketi oldu, 

• Özsermayede %200’lük büyümeyle 13. sıraya yükseldi. 

Sunumun sonunda gerçekleşen soru-cevap bölümünde acenteler, yönetime 
merak ettikleri konuları doğrudan iletme ve fikir paylaşma fırsatı buldu. Etkinlik, 
havuz başındaki kokteyl ve trio performans eşliğinde sona erdi. 

 



 
 
 
 

 

 

 


